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近年来，濮阳县立足农业大县优势，以入选“全省
电商进农村示范县”为契机，紧紧抓住互联网快速发
展的机遇，以增加农民收入为出发点，以禽蛋作为农
产品上行的突破口，多措并举、综合发力，实现了农村
电商从无到有、从弱到强，探索出一条农产品健康上
行之路，为全县打赢脱贫攻坚战、助推乡村振兴提供
了强大动力。 2020年，该县电商交易额 29.4亿元，同
比增长 40%；农产品上行交易额 2.82亿元，同比增长
41%；禽蛋类网上销售额 1.48亿元，在全国名列前茅；
水果、蔬菜等农产品网络销售额连年大幅增加。

结构调整驱动，完善提升农产品供应链。 濮阳县
充分利用地域内水草资源丰富、劳动力资源充足等优
势，因势利导，大力发展稻米、莲藕、地瓜等农产品种
植及鸡、鸭、鹅等禽类养殖，创建特色产品优势产区。

创新产业发展模式。 注册成立 300余家农业合作
社，进行规范化种植养殖，走“合作社+农户”“公司+
农户”的发展道路，扩容增量，抱团发展，集中为电商
企业供货，搞好农产品上行的供应链条。

着力培育名优品牌。 注重培育“三品一标”名优农
产品，提高农产品的标准化和规模化程度，引入订单
式供应链模式，实现精准生产、精准流通、精准消费，
共培育孵化了乐润、绿源、毅农等 6个农产品品牌，申
请注册的“龙都”商标已成为濮阳县农产品地域商标。

拓展延伸产业链条。 积极推动农商互联、工商互
联，以禽蛋为突破口，通过组织养殖户与电商企业对
接、建设保鲜冷库、建变蛋加工厂等措施，延长禽蛋销
售链条，推动产品销售多元化。

多项举措推动，瞄准农产品上行发力点。 农产品
易碎易烂、包装难、售后问题多、物流成本高、风险大，
大多数电商企业不愿涉足，濮阳县在销售宣传、物流
补贴等方面给予支持，提高企业开展农产品上行的积

极性。
线上推广，打通农产品上行主渠道。 开设京东濮

阳馆、京东河南农特产馆、龙都濮阳馆等网上特色馆，
全力宣传和销售濮阳县的农特产品。 通过举办乡村旅
游节暨电商与农特产品对接活动、“双 11” 电商购物
节、 濮阳县莲藕电商节等形式多样的产销对接活动，
宣传和推介农特产品，拓展农产品上行渠道。

物流补贴，破解农产品上行瓶颈。 出台《濮阳县电
商扶贫支持办法》， 采取免费提供场地、 给予物流补
贴、提供宣传包装等措施，降低企业运营成本。3年来，
累计发放农产品上行物流补贴 300余万元。

“名人”代言，擦亮农产品上行名片。 积极利用第
三方平台进行营销，加大与抖音、快手、淘宝直播等网
络媒体的合作力度，县长、副县长、全国人大代表、濮
阳县十大“五四青年”、影视明星分别为鹅蛋、大米、莲
藕等特色农产品进行直播带货， 助力农产品网络销
售，有效提升了农产品的品牌知名度，培育了消费新
市场。

上下一体联动，构建农村电商服务链。 凭借“全省
电商进农村示范县”的优势，积极构建县、乡、村三级
电商服务体系和物流配送体系，电商基础更加完备。

搭建濮阳县电商产业服务平台。 在县城区建设电
商产业园，完善“一中心、一平台”配套服务，使之成为
电商产业发展的孵化器。 县电商公共服务中心入驻农
村淘宝、京东、一扇门、云联乡村等知名电商企业，以
及菜鸟物流、“四通一达”等 6家快递公司，物流网络
覆盖全县各行政村。 建设县公共数据平台，健全农产
品溯源系统，做到电子商务有关数据实时掌握。

打造乡镇农特产品集散基地。 2017年年初，在产
业集聚区建成全省首个农特产品公共仓， 仓库面积
4000平方米，对农产品进行统一分拣、统一品牌、集中

包装、集中发售，日均发货量保持在 1.5万单左右。 在
庆祖镇、徐镇镇、城南新区分别建成 3个农产品网货
收集中心，有效解决了当地农产品网货销售问题。 引
进京东云仓，出入库效率 100~150件 / 小时，日均发
货上万单，月均销售额 600余万元。 同时，与阿里巴
巴、苏宁易购全面合作，实现农产品直供盒马生鲜、苏
宁拼购等平台。

织密村级电商覆盖网。 全县各行政村基本实现电
商网点全覆盖，累计建成村淘宝、天猫优品、供销、邮
政等电商服务站点 1027家 （其中标准化站点 438
家），实现农产品购销进村入户。

创业环境带动，打造电商销售“生力军”。 坚持把
优化环境作为补齐电商发展短板、集聚资源要素的重
要途径，擦亮“服务电商发展”金字招牌。

厚植电商沃土，育强企业。 引导优势行业中的骨
干企业加快应用电子商务，择优重点支持一批本土电
子商务企业做大做强。 鼓励传统商贸企业网上开店，
实现“店商”与“电商”有机融合，壮大电商队伍。 加强
中小电子商务企业孵化， 支持应用电子商务实现创
业和再就业。 加大电子商务领域对外开放力度， 支
持传统商贸企业、 电子商务企业和相关机构， 采取
合资、 协作、 托管、 代理等不同方式整合社会资源，
合作建立电子商务经营主体。 目前， 已有蔚林化工、
双福米业、 德力西等 5家龙头企业进军电商领域 ，
年销售额 10亿元 。 海通乡东森产业园抢抓发展机
遇， 陆续投资 1000万元打造电商小镇， 开创了 “实
景+实体” 和 “电商+新媒体” 的企业新型发展模
式。

筑牢电商根基 ， 培优人才 。 建立集电商学院 、
孵化基地、 创客中心为一体的农村电子商务培训体
系。 聘请外地专家和本地优秀电商企业家到电商学

院授课。 在县电商服务中心开设培训孵化基地， 开
办免费实操培训班 ， 对全县 21个乡镇办的党员干
部、 驻村第一书记和有能力、 有意愿从事电商的贫
困户进行电商知识和实际操作全面轮训。 阿里巴巴、
京东、 北京邮电大学均在该县设立互联网培训基地，
培养了大批电商人才。 开展人才挂职活动， 安排优
秀学员到电商企业挂职， 进行跟班服务、 跟踪学习。

发挥电商优势， 助力脱贫攻坚。 采用 “电商 +
合作社 +贫困户” 等模式， 通过流转贫困户土地、
吸收贫困户就业等方式， 全面提高贫困户收入， 并
以高于市场 20%的价格， 优先收购贫困户的农产品，
直接或间接惠及贫困户 1000余户 。 如贫困户张明
更， 掌握编制藤椅手艺， 经过电商培训孵化， 创立
濮阳县鑫诚编制有限公司， 开设淘宝等网上店铺，参
加产销对接，拓宽销售渠道，年增收上万元，顺利实现
脱贫。

电商风正劲，奋楫逐浪高。 濮阳县始终坚持把发
展农村电商作为推动县域经济发展的新引擎，继续健
全工作机制，加强部门联动，在电商人才培育、名优特
产品开发、“三品一标”打造、生产许可证和食品流通
证审批等方面下功夫，围绕提高品质做文章，积极调
整农业产业结构，增强企业竞争力，特别是要把鹅蛋
的网上销售量做到全国第一名，努力打造“全国禽蛋
之乡”。 同时，以西辛庄电商产业园京东云仓、东森产
业园等为引示范，以点带面，打造濮渠路电商产业示
范带，启动综合物流产业园建设项目，整合快递物流、
电商物流、冷链物流及企业物流统一集中入驻，全面
构建县域电商生态圈，推动全县农村电商产业跨越式
发展，助力乡村振兴，为实现濮阳经济社会高质量发
展作出更大贡献。
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以“互联网+”推动农产品出村进城

电商产业园内一派忙碌景象。 电商从业人员正在揽件。

电商从业人员正在包装鹅蛋。

电商从业人员正在包装土鸡蛋。电商从业人员正在分拣包装。
电商从业人员正在粘贴订单。

电商培训助力就业创业。

东森产业园电商小镇造型独特的网络直播间。

将本地农产品装上物流车，发往全国各地。

濮阳县电商产业园。

濮阳县电子商务服务中心。

濮阳县互联网++运营中心。。

网络主播在濮阳县电商直播间直播带货。

影视明星为濮阳县农产品直播带货。 着力培育濮阳县电商名优品牌。

装车发货。


